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Die Quelle
fur Ihren Geschaftserfolg

Das Risiko von Zahlungsausfallen reduzieren, gezielt die
richtigen Kunden ansprechen, den Einkauf transparenter
gestalten: Fiir jede geschiftliche Herausforderung brauchen

Sie eine sichere Entscheidungsgrundlage.

Die bonitatsgepriiften Qualitdtsdaten und maBgeschneiderten
Losungen von D&B Deutschland geben Ihnen die Sicherheit und
den entscheidenden Wissensvorsprung fiir lhren Geschafts-
erfolg. Der beste Beweis dafiir ist das Vertrauen unserer Kunden:
Sie haben D&B zum weltweiten Marktfiihrer fiir Wirtschafts-

informationen und Firmenbewertungen gemacht.

Kurz: Die Zusammenarbeit mit D&B Deutschland bietet Ihnen

uiberzeugende Vorteile. Ob Sie mehr iiber Ihre Geschaftspartner
wissen mochten, Einblicke in deren aktuelles Zahlungsverhalten
bekommen wollen oder kosteneffizient potenzielle Neukunden

ansprechen mochten.
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Sie nutzen geschaftliche Chancen und konnen
Risiken schnell Gberblicken — auf Basis aktu-
eller Informationen, zuverlassiger Ratings
sowie Empfehlungen zur Kreditvergabe. Denn
durch die hohe Qualitat der D&B Daten und
die daraus resultierende Vorhersagequalitat
erkennen Sie Kreditrisiken rechtzeitig.

Wir unterstiitzen Sie auRerdem mit bedarfs-
gerechten Analysetools. So reduzieren Sie
Zahlungsausfalle bei bestehenden und neuen
Geschaftspartnern.

Sie ermitteln treffsicher, welche Unternehmen,
Branchen und Markte Ihnen die besten Wachs-
tumschancen bieten — auf Basis bonitatsge-
priifter Firmeninformationen.

Denn durch die zuverlassigen Referenzdaten
von D&B erfahren Sie mehr liber Ihre Kunden
und kénnen potenzielle Neukunden kosteneffi-
zient und mit hoher Erfolgschance ansprechen.

Sie harmonisieren |hre Lieferantendaten,
ermitteln Einsparpotenziale und erkennen
Firmenverflechtungen — diese Transparenz

ist der Schltissel zum Einkaufserfolg.

Dank der umfassenden Datenbasis und der
innovativen Losungen von D&B wahlen Sie
weltweit die richtigen Lieferanten aus. Zudem
erkennen Sie Ausfallrisiken friihzeitig.
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das Richtige entscheiden.

Qualitat

Jede Entscheidung ist nur so gut wie die Qualitat der Informa-

tionen, auf deren Grundlage Sie entscheiden.

Qualitdt von D&B heil3t fiir Sie: Firmendaten und -bewertungen,
auf die Sie sich verlassen konnen. Mit genau den Fakten, die

Sie brauchen. Und mit schnellen und direkten Zugriffsmoglich-
keiten — damit Sie wertvolle Zeit fiir Ihr Kerngeschaft gewinnen

und lhren Geschaftserfolg nachhaltig sichern.

Mit D&B, dem Weltmarktfiihrer fiir Wirtschaftsinformationen,
bleiben Sie auf dem Laufenden. Bei Ihren deutschen Geschifts-
partnern genauso wie bei internationalen Kontakten, bei
bestehenden Kunden und Lieferanten genauso wie bei lhrem

Neugeschift.
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Einzigartige Datenbasis I
Sie schopfen aus einer Firmendatenbank, die

ihresgleichen sucht: mit Informationen zu

3,7 Millionen deutschen Unternehmen und

tber 110 Millionen Unternehmen weltweit.

-
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Die sorgfaltig erhobenen und zusammenge-
stellten Daten enthalten zum einen vielfiltige
Informationen zu den Unternehmen, der
Geschaftsentwicklung, eventuellen Konzern-
verflechtungen und zu vielem mehr. Zum
anderen beobachtet D&B das Zahlungsver-
halten der Firmen, bewertet mit zuverlassigen
Methoden die Bonitdt und erteilt aktuelle
Kreditempfehlungen.

Erfahrene Berater

Sie werden von ausgewiesenen Experten
beraten: Gemeinsam mit unseren erfahrenen
Kundenbetreuern und Consultants finden Sie
die beste Losung fiir lhre Anforderungen.

Weil die Herausforderungen wachsen, qualifi-
zieren sich lhre Ansprechpartner kontinuierlich
weiter, werden intensiv geschult und weiterge-
bildet. Denn Kundenorientierung heif3t fiir uns
auch: erstklassige Beratungs- und Betreuungs-
qualitat in jeder Phase der Zusammenarbeit.

,Hier zahlt es sich aus, dass D&B besonderen
Wert auf Aktualitdt legt und aktiv recherchiert.
So aktualisiert D&B tdglich 1,5 Millionen Daten-
eintrdge, davon alleine 90.000 in Deutschland.
Jirgen Lux, Projektdirektor bei Leyhausen
International Call-Center GmbH.




Das Wichtige wissen,

das Richtige entscheiden.

Sicherheit

Ihren Geschaftserfolg absichern —und lhnen damit neue,
sichere geschiftliche Perspektiven eroffnen: Dieser Gedanke

steht hinter allen unseren Daten- und Lésungsangeboten.

Das gilt zum Beispiel, wenn Sie neue Kunden gewinnen
mochten. Denn durch vielfaltige Abgleich- und Benchmarking-
moglichkeiten erfahren Sie vorab, wo sich Ihre Marketing-
investitionen am besten auszahlen. Dieselbe Sicherheit gibt
Ihnen D&B auch beim Risikomanagement oder bei lhren
Lieferantenbeziehungen. So entscheiden Sie stets auf einer

verlasslichen Grundlage — ein gutes Gefiihl.




Objektive Scoringinformationen
Zuverlassige Ratings und Kreditempfeh-
lungen erleichtern Ihnen die Entscheidung
lber Konditionen und Zahlungsziele.

In die Berechnung der Scores flieBen mehr als
zwanzig unterschiedliche Faktoren ein. Neue
Informationen werden fortlaufend berticksich-
tigt, so dass Sie immer auf den aktuellen und
objektiven Informationsstand zur Risikobeur-
teilung vertrauen kénnen. Diese Scores sind
fir 3,7 Millionen Unternehmen verfiigbar,

1,5 Millionen enthalten zusatzlich Angaben

zu Umsatz- und Mitarbeiterzahlen sowie die
Branchenzuordnung nach SIC-Code.

Innovative Losungen

Damit Sie bequem in Ihrer gewohnten System-
umgebung auf alle Informationen zugreifen
konnen, arbeitet D&B mit vielen Partnern zu-
sammen. Dazu gehoren beispielsweise die SAP
AG, Oracle Corporation und SAS Institute AG.

Damit stehen lhnen Anwendungen und indi-
viduelle Losungen zur Verfligung, die Ihnen
jederzeit sichere Entscheidungen erméglichen.

»Flir uns ist wichtig, dass jetzt alle Daten —
unsere eigenen und die von D&B — in einem
System gebiindelt werden. So erhalten wir
eine hohe Transparenz, die uns Sicherheit bei
der Einschdtzung von Risiken und fiir unsere
unternehmerischen Entscheidungen gibt.“
Dr. Werner Griinewald,

Director of Finance Services/Risk bei

DKV Euro Service GmbH & Co. KG.
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Sales & Marketing Solutions

Supply Management Solutions
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Wissen

»Hatte ich das doch nur vorher gewusst!“ Diesen Satz haben Sie
im Geschaftsleben sicher auch schon oft gehort — oder vielleicht

schon selbst ausgesprochen.

Mit D&B koénnen Sie vieles tatsachlich ,,vorher“ wissen.
Beispielsweise gibt es Warnsignale, die auf erh6hte Insolvenz-
risiken bei lhren Kunden und Lieferanten hinweisen — oft mit
einem Vorlauf von 6—-12 Monaten. ,Vorher* erfahren konnen
Sie auch, ob Ihre Geschaftspartner in Konzernstrukturen einge-
bunden sind, die Risiken bergen: wie Zahlungsschwierigkeiten
einer Auslandstochter oder Muttergesellschaft. Und ,,vorher“
lasst sich mit unseren bonitatsgepriiften Qualititsdaten auch
ermitteln, welche Unternehmen und Markte lhnen die besten

Chancen auf neue Geschafte bieten.



Zahlungsverhalten beobachten

Sie mochten vorher wissen, ob neue Ge-
schaftspartner Ihre Rechnungen voraus-
sichtlich puinktlich begleichen werden?
Oder ob lhre Stammkunden und Lieferanten
liquide bleiben?

Um das zu beantworten, wertet D&B seit
lber 25 Jahren Zahlungserfahrungen von
Unternehmen aus. Als Marktfiihrer in diesem
Bereich beziehen wir alleine in Deutschland
jedes Jahr mehr als 400 Millionen Rechnungs-
informationen tiber das DunTrade® Programm.

Daraus ergibt sich ein klares Bild vom tatsach-
lichen Zahlungsverhalten der Unternehmen
im Markt —und auch von Veranderungen zum
Besseren oder Schlechteren. Die Ergebnisse
flieBen in zuverlassige und hochaktuelle
Insolvenzprognosen, Bonitdtseinschatzungen
und Kreditempfehlungen ein.

Risk Management Solutions
Sales & Marketing Solutions

Supply Management Solutions

Verflechtungen aufdecken

Welche Ihrer Kunden und Lieferanten gehoren
zu groBeren Konzernen? Welche Mutter-,
Tochter- oder Schwesterunternehmen gibt
es—und vor allem: Ergeben sich fiir Sie daraus
Chancen auf Zusatzgeschafte oder konnten
Ausfallrisiken bestehen?

Mit den einzigartigen Family Trees von D&B
erfahren Sie es. Sie zeichnen einfach und
Ubersichtlich rund 8 Millionen Unternehmens-
verflechtungen weltweit nach. Die Grundlage
dafiir ist die von D&B entwickelte D-U-N-5®
Nummer, die Firmen eindeutig identifiziert.
Diese Codierung wird unter anderem vom
Verband der Automobilindustrie (VDA), dem
Verband der Chemischen Industrie (VCI), der
Europaischen Kommission und der ISO als
Standard empfohlen und eingesetzt.

»Das Wissen dariiber, welcher der Lieferanten
was kann, war doch im Unternehmen sehr
verteilt bzw. nicht (mehr) vorhanden. So sind
mit den zusdtzlichen Angaben von D&B iiber
die Haupttdtigkeit unserer Lieferanten neue
Informationen verfiigbar.“

Christian Matenaar, Leiter Materialwirtschaft
der Hamburger Stadtentwéasserung (HSE).
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Qualitatsdaten und
Losungen von D&B

Wie kdnnen Sie mit D&B Deutschland Ihren Geschéftserfolg konkret steigern?

Risk Management Solutions

Risiken reduzieren durch Wirtschafts-
auskiinfte und -informationen, System-
I6sungen und Analysen sowie Stamm-
datenmanagement: Dafiir finden
Kredit- und Risikomanager bei uns ...

Sales & Marketing Solutions

Kunden und Markte analysieren, neue
Kunden gewinnen und Stammdaten
verwalten: Sales- und Marketing-
manager kénnen mit uns ...

Supply Management Solutions

Transparenz im Einkauf schaffen,
Risiken durch Lieferantenausfalle sen-
ken und weltweit effizient einkaufen:
Einkaufsmanager kdnnen mit uns ...

... Beratung bei der Umsetzung

effizienter Kreditmanagement-
techniken.

... bedarfsgerechte Informationen

und Softwareldsungen fiir die An-
tragsprifung und Debitoren-
liberwachung.

... Lésungen fiir gesetzliche Anfor-

derungen wie Sarbanes-Oxley,
Corporate Governance, Basel I,
Solvency Il, Geldwasche und Betrug.

... die Transparenz Ihrer Kundendaten

erhdhen und Kampagnen optimieren.

... Riickschliisse auf Neugeschafts-

und Cross-Selling-Potenziale ziehen.

... ihre Kundendatenbank mit einem

professionellen Stammdaten-
management bereinigen.

... Lieferantenstammdaten harmoni-

sieren, Ausgaben analysieren und
Einsparungspotenziale ermitteln.

... Lieferanten qualifizieren, Risiken

bewerten und liberwachen.

... Beschaffungsmarkte analysieren

und gezielt Lieferanten lokalisieren.

Naheres zu unseren Qualitatsdaten und Losungen finden Sie unter:

www.dnbgermany.de



Vertrauen

Der Datenqualitdt und den Losungen von D&B
Deutschland kénnen Sie vertrauen. Der beste
Beweis dafiir ist das Vertrauen unserer Kunden,
das D&B weltweit zur Nr. 1 fiir Wirtschafts-

informationen gemacht hat.

Erfahren Sie mehr dartiber, wie auch Sie mit
unseren Daten und Lésungen lhren Geschafts-
erfolg steigern kénnen: www.dnbgermany.de
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Mit Qualitatsdaten zum Erfolg.

D&B Deutschland ist ein Unternehmen
der Bisnode Gruppe und gehort zum
weltweiten D&B Netzwerk, der Nr. 1fir
Wirtschaftsinformationen und Firmen-
bewertungen.

Mit der D&B Datenbank steht Ihnen eine
einzigartige Quelle fiir Ihre geschéftlichen
Entscheidungsfindungen zur Verfligung:
um Risiken zu reduzieren, die richtigen
Kunden zu gewinnen und Transparenz im
Einkauf zu schaffen.

D&B Solutions

Risk Management Solutions
Sales & Marketing Solutions
Supply Management Solutions

www.dnbgermany.de

D&B Deutschland GmbH

HavelstraRBe 9 | 64295 Darmstadt
T(06151)1375-777 | F (06151) 1375-6 75
service-de@dnb.com
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