
D&B Connect
Unternehmensinformationen einfach in SAP-Systeme integrieren.
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Schnell und sicher entscheiden

Täglich sind bei der Suche und Bewertung 
von Geschäftspartnern verschiedenste 
Entscheidungen gefragt:

■ Wer sind potenzielle Partner?
■ Auf wen kann man sich verlassen?
■  Welche Zahlungsziele und Konditionen 

können eingeräumt werden?
■  Wie kann eine Geschäftsbeziehung 

weiterentwickelt werden?
■ Wo lassen sich Einsparungen erzielen?

Um jederzeit sicher zu entscheiden, 
benötigen Sie deshalb aktuelle und 
zuverlässige Informationen über 
Ihre Geschäftspartner – schnell und 
unkompliziert. 

D&B Connect bietet Ihnen genau diese 
Unterstützung in der Arbeitspraxis. Die 
Einbindung in Ihr SAP-System erleichtert 
Ihnen maßgeblich die Auswertung von 
Informationen. Bei erstmaligen Risiko-
überprüfungen ebenso wie bei konti-
nuierlichen Überwachungen.

Mit D&B Connect können Sie Ihre Geschäftspartner direkt über Ihr SAP-System bewerten 
und sichere Entscheidungen treffen. Basis dafür sind aktuelle Informationen zu 4,6 Mio. 
Unternehmen in Deutschland und über 190 Mio. Unternehmen weltweit. So unterstützen 
Sie optimal Ihre betrieblichen Prozesse in den Bereichen Risikomanagement, Marketing 
und Beschaffung. 

Mit D&B und SAP auf 
Nummer sicher gehen

D&B Connect: 
Überblick
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D&B Connect und SAP

Als weltweit führender Anbieter von 
Wirtschaftsinformationen arbeitet D&B 
seit vielen Jahren erfolgreich mit SAP 
zusammen. D&B Datenprodukte sind 
schon lange fest in die SAP-Architektur 
integriert. Das garantiert ein hohes tech-
nisches Niveau und eine kontinuierliche 
Weiterentwicklung und Verbesserung der 
Leistung. 

Einfache Einbindung

Sie können D&B Connect unkompliziert 
in SAP implementieren. Sie benötigen 
keine zusätzliche Hardware oder Soft-
ware – nur Ihr bestehendes System, das 
ebenfalls nicht modifiziert werden muss. 
Der Zugang erfolgt online über eine XML-
Schnittstelle, die per SSL-Verschlüsselung
 

gesichert wird. D&B Connect kann von
Ihnen jederzeit über frei administrierbare 
Schnittstellen um weitere D&B Daten-
produkte erweitert werden. 

Geschäftspartner einfach identifizieren

Mit der Nutzung von D&B Connect profi-
tieren Sie auch von den Vorteilen der D&B 
D-U-N-S® Nummer. Dieser neunstellige 
Zahlenschlüssel wird Ihnen weltweit für 
jedes Unternehmen angezeigt, um es 
jederzeit eindeutig zu identifizieren. So 
lassen sich Dubletten effektiv beseitigen, 
Firmenverflechtungen aufschlüsseln und 
Datenbanken problemlos zusammen-
führen. Auf diese Weise erreichen Sie 
eine optimale Transparenz Ihrer Daten. 

D&B Connect 

■   Risiken und Ausfälle reduzieren
■ Geschäftspotenziale identifizieren
■ Einsparungen erzielen
■  weltweit in Echtzeit auf Unternehmens-
 informationen zugreifen
■ Firmenverflechtungen erkennen
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Intuitiv und effizient arbeiten

D&B Connect ist einfach und benutzer-
freundlich anzuwenden. Mit dem logi-
schen und übersichtlichen Karteireiter-
system in der gewohnten SAP-Umgebung 
finden Sie intuitiv und schnell alle ge-
wünschten Informationen. 
 

Flexibel personalisieren

Mit D&B Connect greifen Sie in Echtzeit 
auf Unternehmensinformationen zu. 
Alle erhaltenen Informationen zu Ihren 
Geschäftspartnern lassen sich jederzeit 
mit eigenen Daten anreichern. Ein dafür 
eingefügter Karteireiter bietet die Mög-
lichkeit, eigene Felder und Schlüsselver-
zeichnisse zu definieren. Je nach 
Wahl können Sie diese manuell oder 

über eine frei administrierbare Schnitt-
stelle befüllen. Alle Informationen der 
internationalen D&B Datenbank lassen 
sich mittels D-U-N-S® Nummer mit Ihren 
Stammdaten verknüpfen. Auch SAP-
Stammdatensätze können über D&B 
Connect mit nur einem Mausklick ange-
legt und automatisch aktualisiert werden. 

Individuell zu arbeiten 
heißt: klar im Vorteil sein

D&B Connect 

■ Dubletten bereinigen
■ Reports und Analysen erstellen
■  Frühwarnmeldungen über Ampelsystem 

erhalten
■  Stammdaten bei Änderungen auto-

matisch aktualisieren
■  Datenpakete kontinuierlich online 

und offline beziehen
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Risiken rechtzeitig erkennen

Das Monitoring Ihrer Geschäftspartner ist 
denkbar einfach. Ein spezielles Frühwarn-
system informiert Sie mittels der Ampel-
farben Rot, Gelb und Grün sofort über 
jede Veränderung. Eigene Bewertungs- 
kriterien und Monitoring-Filter können 
einfach eingebunden werden. Die Trends 
bestehender Risiken in Ihrem Kundenstamm 
werden zusätzlich grafisch dargestellt. 

Gezielt analysieren 

D&B Connect bietet Ihnen viele verschie-
dene Reportingmöglichkeiten. Alle werden 
Ihnen im Fullscreen-Modus angezeigt 
und unterstützen ABC-Analysen Ihrer
Geschäftspartner. Jede gewünschte 
Analyse können Sie sich nach individuellen 
Kriterien in Listen anzeigen lassen, z. B.:

■	 abgerufene D&B Informationen
■	� alle sich im Monitoring befindlichen 

Geschäftspartner
■	� Auskünfte ohne Zuordnung von 

Geschäftspartnern
■	� Neukunden/Debitoren für geplante 

Auskünfte
■	� vorhandene Dubletten oder 

Firmenverflechtungen 
■	 kundenspezifische Dialoge
 
Aus jeder Liste heraus gelangen Sie mit 
einem Doppelklick zur Einzelansicht 
der jeweiligen Geschäftspartner. Die 
Listen werden mittels ALV-Technologie 
von SAP erzeugt und ermöglichen eine 
dynamische und anwenderspezifische 
Aufbereitung. Auf diese Weise erzeugte 
Listen können als E-Mail versendet, in  
Excel übertragen oder als Datei auf den 
PC geladen werden. Alle jemals angefrag-
ten und eingelesenen Informationen Ihrer 
Anfragen lassen sich jederzeit wieder 
aufrufen. 

Beispiel einer 
Frühwarnmeldung  

in D&B Connect

Negative Veränderungen –  
teils mit Risiken verbunden

Veränderungen, deren  
Risikobedeutung individuell  
bewertet werden muss 

Positive Veränderungen –  
Chance für den Ausbau der  
Geschäftsbeziehung



6

Profitieren in allen  
Bereichen 

D&B Connect Module 

D&B Connect ist modular aufgebaut und kann somit flexibel für Ihre individuellen  
Ansprüche zusammengestellt werden. Dabei können alle Module einzeln eingesetzt 
oder beliebig miteinander kombiniert werden. Als Idealfall können Sie auf diese Weise 
Ihre gesamte Wertschöpfungskette über D&B Connect abbilden und erreichen eine 
komplette Transparenz über all Ihre Geschäftspartner. 

Folgende Module sind für D&B Connect erhältlich:

■	� Modul Risikomanagement 
Risikoinformationen zu aktuellen und potenziellen Kunden beziehen

■	� Modul Einkaufsmanagement  
Lieferanten-Risiken und Einkaufspotenziale in der Beschaffung identifizieren

■	� Modul Marketing & Vertrieb 
Kundenpotenziale identifizieren und Neukunden gewinnen

■	� Modul Stammdatenmanagement 
Dubletten bereinigen und Stammdaten pflegen

■	� Modul DunTrade®  
Externe Zahlungserfahrungen mit internen Informationen verknüpfen

Alle Module greifen auf ein strukturiertes D&B Datenbankmodell zu. So können Sie 
einmal bezogene Unternehmensberichte jederzeit modulübergreifend aufrufen und 
nutzen. Alle Module verfügen zudem über ein eigenständiges Customizing.



Hier finden Sie detaillierte Informationen zu einzelnen D&B Connect Modulen als Einlegeblatt. 
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Erkennen, was wichtig ist. Gewinnen Sie den 
entscheidenden Wissensvorsprung für Ihren  
Geschäftserfolg: mit innovativen Lösungen, 
basierend auf der weltweit größten Datenbank. 
So reduzieren Sie das Risiko von Zahlungsaus-
fällen, nutzen Kundenpotenziale und optimieren 
Ihre Beschaffung. 

D&B Deutschland


