
Erkennen, was sicher ist.
D&B Portfolio Manager



Bestandteile Möglichkeiten & Resultate

1. Portfolioüberblick — Analyse des Gesamtrisikos Ihres Kundenportfolios 
— Betrachtung des Zahlungsverzugs- und Ausfallrisikos

2. Risikobewertung — Portfolioverteilungen nach Region, Risikobereich, Branche, Unternehmensgröße,
      Unternehmensalter, Rechtsform und weltweiter Länderabdeckung

3. Außenstandsverteilung — Anzeige von Außenstandstagen, Außenstandsbeträgen, Zahlungszielen, 
     Kreditlimiten

4. Konzernrisikobetrachtung — Darstellung von Unternehmensverflechtungen 
— Identifikation von Konzernrisiken

5. Frühwarnsystem — Überwachung von signifikanten Veränderungen in Ihrem Kundenportfolio 
— Festlegung von individuellen Warnkriterien

6. Kreditprüfung — Bonitätsprüfung
— Automatisierte Kreditentscheidungen

No risk, more fun

Managen Sie jetzt Ihre Risiken in Bezug auf Zahlungsverzug und 

Forderungsausfall noch einfacher und professioneller. Damit Sie 

Liquiditätspotenziale optimal ausschöpfen und Kosten nachhaltig 

reduzieren. Eine umfassende Unterstützung hierfür bietet Ihnen 

der D&B Portfolio Manager.

Das Online-Analysetool D&B Portfolio Manager reichert 
Ihre Kundendaten zu offenen Posten mit D&B Unter-
nehmensdaten an und unterstützt Sie bei der Identifi-
kation von Chancen und Risiken. Das heißt für Sie: mehr 
Transparenz und optimale Entscheidungsvorbereitung 
im Forderungsmanagement.
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Ihre Vorteile

— Umfassendes Online-Analysetool
— Verknüpfung Ihrer Kunden- mit D&B Daten
— Schnelle Neukundenprüfung
— Einfache Bestandskundenprüfung
— Individuelles Frühwarnsystem

Leistungsmerkmale des D&B Portfolio Managers im Überblick

IHRE PROFESSIONELLE UNTERSTÜTZUNG IM RISIKOManagement



Portfolioüberblick, Kundendetails

03 D&B Portfolio Manager – Erkennen, was sicher ist.

Für alle Analysen des D&B Portfolio Managers gilt, dass 
Sie jederzeit mit einem Klick zu den Kundendetails eines 
Unternehmens gelangen können.  Zahlungsverzugs- und 
Ausfallrisiko werden dabei in Bezug zueinander gesetzt. 
Besonders risikoreiche Geschäftspartner lassen sich 
somit leicht identifizieren, steuern und überwachen.

Die Ampelfarben Rot, Gelb und Grün helfen Ihnen dabei, 
innerhalb Ihres Portfolios zu priorisieren. Rot steht dabei 
für die Kunden mit dem höchsten Risiko. Diese sind
besonders zu überwachen.

Niedrig Mittel Hoch Gesamt

Ausfallrisiko

Niedrig 2.753.893 79.106 30.816 2.863.815

Mittel 299.347 255.552 99.622 654.521

Hoch 15.507 35.628 58.512 109.647

Gesamt 3.068.747 370.286 188.950 3.627.983

Zahlungsverzugsrisiko in €

RICHTIG ANALYSIEREN

Sie können sich von jeder der beschriebenen Analysen in 
die Kundendetails des jeweiligen Unternehmens klicken. 
Die Kundendetails geben Ihnen eine Übersicht über die 
Kundendaten, die Ihnen zu diesem Unternehmen vorlie-
gen, und den zugehörigen Informationen von D&B.

Detailinformationen zu jedem Kunden können so einge-
sehen werden. Dem Unternehmensprofil können Sie das 
aktuelle Ausfallrisiko und das Zahlungsverhalten entneh-
men. Die D&B Score Historie zeigt Ihnen die Entwicklung 
der bisherigen Risikoeinschätzung. Auf dieser Basis kön-
nen Sie Ihre Kreditpolitik anpassen.

Detailliert Informieren

Risikokarte



risikoBEwErtung 

Mit der risikobewertung können Sie ihr portfolio auf 
kundenebene nach relevanten kriterien analysieren 
und somit optimal steuern. So können Sie z. B. nach der 
geografi schen region mit dem höchsten risiko selektie-
ren. per Mausklick gelangen Sie dann wiederum zu den 
unternehmen der jeweiligen region mit dem höchsten 
risiko. die d&B risikoinformationen sind dabei für unter-
nehmen in mehr als 230 ländern weltweit verfügbar. 
klumpenrisiken lassen sich so weltweit identifi zieren 
und analysieren.
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RisikoanalYse nach:

— risikobereich
— zahlungsverzug
— Branche
— geografi scher region
— unternehmensgröße
— unternehmensalter
— rechtsform

kunden aussenstand ⍉ d&B scoRe

asien und Fernost 2.131 4.664.728 € 42

europa 1.895 5.393.265 € 93

südamerika 213 479.782 € 5

Mittlerer osten 9 17.989 € 34

nordamerika 5 12.903 € 83

afrika 3 7.513 € 5

australien/ozeanien 9 25.074 € 72

die tabelle zeigt die aktuelle anzahl der kunden und den 
durchschnittlichen d&B Score in der jeweiligen geografi -
schen region. durch klick auf die entsprechende region 

(z. B. europa) werden ihnen alle dort ansässigen kunden 
angezeigt – absteigend sortiert nach den höchsten
außenständen.

hohes risiko
mittleres risiko
niedriges risiko

sinnVoll stRuktuRieRen

BeisPiel: PoRtFolioVeRteilung nach geogRaFischeR Region



aussEnstanDsVErtEilung
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die verteilung der überfälligen forderungen kann im 
vergleich zu den außenstandstagen sowie in Bezug zu 
den ausfallrisiken betrachtet werden. eine analyse, die 
Sie eff ektiv bei der priorisierung der Beitreibung unter-
stützen kann. 
lesebeispiel: im juni 2010 betrug der gesamte außen-
stand ca. 2,5 Mio. eur. davon entfi elen ca. 500.000 eur 
auf forderungen im Bereich von 61 – 91 tagen zahlungs-
verzug. die durchschnittliche dSo betrug ca. 40 tage.

RisikoBeReich
inneRhalB des kReditliMits kReditliMit ÜBeRschRitten

ohne
kReditliMit

gesaMt
aussenstandinneRhalB deR

ZahlungsZiele
ZahlungsZiele
ÜBeRschRitten

inneRhalB deR
ZahlungsZiele

ZahlungsZiele
ÜBeRschRitten

niedRig 58.865.570 € 35.125.171 € 0 € 0 € 25.193 € 94.015.934 €

Mittel 199.558.309 € 112.520.550 € 14.160.958 € 3.540.240 € 0 €  329.780.057 €

hoch 21.041.814 € 8.865.662 € 5.669 € 3.779 € 0 € 29.916.924 €

gesaMt 279.465.693 € 156.511.383 € 14.166.627 € 3.544.019 € 25.193 € 453.712.915 €

RisikoanalYse nach:

— außenstandstagen
— außenstandsbeträgen
— Zahlungsverhalten
— zahlungszielen
— kreditlimiten
— Selbst definierten kriterien

ihr kundenportfolio können Sie außerdem nach persön-
lich defi nierten risikobereichen unterteilen. anhand der 
unten stehenden tabelle erkennen Sie schnell und ein-
fach, ob sich ein kunde noch innerhalb eines kreditlimits 

befi ndet oder dieses bereits überschritten hat. gleicher-
maßen können Sie ihre off enen posten nach „innerhalb“ 
oder „außerhalb“ des zahlungsziels segmentieren und 
somit wiederum auch ihre Beitreibung priorisieren. 
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Konzernrisikobetrachtung

Ausfall- und Zahlungsverzugsrisiko werden in der 
Konzernrisikobetrachtung nicht isoliert, sondern im 
weltweiten Zusammenhang betrachtet. So können Sie 
das mögliche Gesamtrisiko abschätzen, das sich ergibt, 
wenn Sie mit mehreren Tochtergesellschaften einer 
Muttergesellschaft zusammenarbeiten. Außenstände 

und uneinbringbare Forderungen werden jeweils nach 
der global höchsten Muttergesellschaft aufgeführt. 
Möglich ist dies durch die D&B D-U-N-S® Nummer, die 
Unternehmen weltweit eindeutig identifiziert, sowie den 
D&B Family Tree®, mit dem globale Unternehmensver-
flechtungen aufgezeigt werden.
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vernetzt denken

Risikobereich
KONZERNEIGENTÜMER

gesamt
AuSSenstand Global höchste 

Muttergesellschaft
national höchste 
Muttergesellschaft

Keine 
Muttergesellschaft

Niedrig 25.080.942 € 5.079.419 € 55.306.637 € 85.466.998 €

Mittel 13.227.384 € 5.861.476 € 15.189.833 € 34.278.693 €

sehr Hoch 952.773 € 587.639 € 5.278.255 € 7.818.697 €

nicht klassifiziert 1.353.083 € 0 € 1.715.473 € 3.068.556 €

GESAMT 40.614.182 € 11.528.534 € 77.490.198 € 130.632.944 €

Risikoverteilung nach Konzerneigentümerschaft

Die Tabelle „Risikoverteilung nach Konzerneigentümer-
schaft“ ermöglicht es Ihnen, Klumpenrisiken zu erkennen 
und Ihre Betreibungsmaßnahmen nach Risikobereichen 
zu steuern. Dabei empfiehlt es sich, die Unternehmen als 
erstes anzugehen, welche im sehr hohen Risikobereich 

liegen und eine globale Muttergesellschaft sind. Darüber 
hinaus können Sie auch bei der Vergabe von neuen 
Lieferantenkrediten bestehende Konzernzugehörigkeiten 
berücksichtigen. 



krEDitPrüfung, frühwarnsYstEM
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über wichtige veränderungen in ihrem kundenportfolio 
werden Sie mit dem d&B frühwarnsystem rechtzeitig 
informiert. die ständige überwachung der unternehmen

in der d&B datenbank erfasst jede änderung und 
informiert Sie wahlweise täglich oder monatlich. ihre 
Warnkriterien können Sie individuell einstellen.

negative Veränderungen –
mit Risiken verbunden

z. B. Reduzierung des kreditlimits

Veränderungen –
Risikobedeutung muss individuell
bewertet werden

z. B. fallweise Prüfung des kreditlimits

Positive Veränderungen –
chancen für den ausbau der
geschäftsbeziehung

z. B. erhöhung des kreditlimits

d&B FRÜhWaRnsYsteM und Mögliche handlungseMPFehlungen

sicheR FRÜheR inFoRMieRt

Mit der funktion kreditprüfung können Sie in der welt-
weit größten unternehmensdatenbank mit informatio-
nen zu mehr als 170 Mio. unternehmen gezielt nach dem
geschäftspartner suchen, über dessen Bonität Sie mehr 
wissen möchten. 

für ihre Bestandskunden erhalten Sie die wichtigsten 
informationen, bei neukunden können Sie zusätzlich zu 
der firmenidentifi kation einen unternehmensbericht 
anfordern, auf dessen Basis Sie eine kreditentscheidung 

treff en können. falls Sie ein unternehmen nicht in der 
datenbank fi nden sollten, können Sie direkt aus dem 
d&B portfolio Manager eine recherche auslösen. nach 
neukundenprüfung und positivem Bescheid können Sie 
den neuen kunden per Mausklick dem Bestandskunden-
portfolio hinzufügen. Mit dem optional erhältlichen d&B
global decisionMaker können Sie außerdem kreditent-
scheidungen automatisiert treff en – basierend auf ihren 
eigenen kreditvergaberegeln. ihre kreditrichtlinien
können Sie dabei jederzeit überarbeiten und anpassen.

FundieRt entscheiden
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Erkennen, was wichtig ist. Gewinnen Sie den entscheidenden Wissensvorsprung für Ihren Geschäftserfolg: 
mit innovativen Lösungen, basierend auf der weltweit größten Datenbank. So reduzieren Sie das Risiko von 
Zahlungsausfällen, nutzen Kundenpotenzial und optimieren Ihre Beschaffung.

D&B DEUTSCHLAND
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