
Erkennen, 
	 was Sache ist.

D&B Supply Management Solutions



Lieferantenauswahl optimieren,  
Einsparpotenziale aufdecken

Transparenz schaffen˚˚

Global Sourcing˚˚  
Lieferantenrisiko˚˚  
reduzieren

Weltweit die richtigen Lieferanten aus-
wählen, Einsparpotenziale entdecken und 
Ausfallrisiken senken: Das ist die Basis 
Ihres strategischen Einkaufs. 

Mit den Qualitätsdaten und Lösungen von 
D&B Deutschland erhalten Sie die dafür 
notwendige Transparenz. Sie harmonisie-
ren Ihre Lieferantendaten und reichern sie 
mit wichtigen Zusatzinformationen an. 
Zugleich decken Sie Firmenverflechtun-
gen auf und können Ausgaben bündeln, 
sind in der Lage, Lieferanten objektiv zu 
bewerten und Ausfallrisiken frühzeitig zu 
erkennen. 

Für Ihren Einkauf bedeutet das: mehr 
Transparenz, höhere Einsparungen und 
weniger Ausfallrisiken.

D&B unterstützt Ihren Einkauf mit pas-
senden Lösungen: Überzeugen Sie sich 
selbst. 

„Was ist das Besondere an den D&B 
Daten?“ 
D&B ist der weltweite Marktführer für 
Wirtschaftsinformationen und Firmen-
bewertungen. Sie schöpfen aus einer 
umfassenden und nachweislich zuver-
lässigen Quelle: mit Informationen zu  
4,5 Mio. deutschen Unternehmen und 
mehr als 150 Mio. Unternehmen weltweit. 

Hinzu kommt eine Selektionstiefe, die es 
Ihnen ermöglicht, passende Lieferanten 
und Dienstleister nach von Ihnen vorge-
gebenen Kriterien zu finden – nationale 
und internationale. Ihnen stehen stets 

aktuelle Informationen und Ratings zur 
Verfügung, die auch kritische Verände-
rungen sofort erkennen lassen. Um das zu 
gewährleisten, aktualisieren wir täglich 
1,8 Mio. Datensätze, davon allein 120.000 
in Deutschland.

Kurz: �Sie profitieren von den bonitätsge-
prüften Qualitätsdaten der Nr. 1.

„Wie kann ich mit D&B Beschaffungs-
märkte analysieren?“
Indem Sie Ihre Lieferantendatenbank 
bereinigen, mit wertvollen Marktinforma-
tionen anreichern und Lieferquellen klar 
segmentieren. Zu dieser Harmonisierung 
Ihrer Daten trägt die D&B D-U-N-S® Num-
mer entscheidend bei. Dieser von D&B 
entwickelte neunstellige Zahlenschlüssel 
wird für jedes Unternehmen weltweit nur 
einmal vergeben. Er identifiziert Firmen 
eindeutig und zeigt auch, welche Unter-
nehmen zusammengehören. 
Weitere Informationen werden ergänzend  
hinzugefügt: zum Beispiel der SIC-Code, 
mit dem sich die Branchenzuordnungen 
Ihrer eigenen Lieferanten exakt bestim-
men und eventuell fehlerhafte oder unzu-
reichende Zuordnungen korrigieren las-
sen. So können Sie weitere Bezugsquellen 
innerhalb Ihres Lieferantenstamms er-
mitteln. Genauso können Sie anhand der 
Kriterien, die auf Ihren Hauptlieferanten 
zutreffen, auch passende neue Partner in 
der D&B Datenbank ermitteln.

Kurz: �Sie entdecken neue Einkaufsquel-
len mit der Analyse der eigenen 
Lieferanten.



„Wie finde ich mit D&B passende 
Lieferanten?“
Die D&B Datenbank enthält ein nahezu 
unerschöpfliches Potenzial neuer Liefe-
rantenkontakte – weltweit. Mittels zahl-
reicher Selektionskriterien recherchieren 
Sie, welche Lieferanten genau die Waren 
und Dienstleistungen anbieten, die Sie 
benötigen. 

Darüber hinaus erhalten Sie weitreichende  
Unternehmensinformationen: Sie erken-
nen zum Beispiel, ob der Lieferant über 
die Größe und Erfahrung verfügt, die Sie 
für Ihre Geschäftsbeziehung vorausset-
zen. Häufiger Wechsel im Management 
oder ein sich verschlechternder Zahlungs-
index decken hingegen mögliche Risiken 
einer Geschäftsbeziehung auf.

Kurz: �Sie wählen weltweit die richtigen 
Lieferanten aus.

„Wie kann ich mit D&B beim Einkauf 
sparen?“
Wissen Sie im Einzelnen, wer in Ihrem  
Unternehmen was einkauft – und welche  
Beträge dabei ausgegeben werden? 
Unterschiedliche Abteilungen wenden 
sich zum Teil an verschiedene Ansprech-
partner oder arbeiten mit Unternehmen 
zusammen, die zum gleichen Konzern ge-
hören. Hier schlummern oft ungenutzte 
Potenziale. 

Mit der tieferen Kenntnis Ihrer Lieferanten- 
beziehungen verbessern Sie auch Preise  
und Konditionen. Das erreichen Sie 

beispielsweise, indem Sie bei wenigen, 
ausgewählten Lieferanten oder gezielt in-
nerhalb von Konzernfamilien einkaufen.

Kurz: �Sie nutzen Einsparpotenziale und ver- 
bessern Ihre Verhandlungsposition.

„Wie erkenne ich mit D&B Risiken in  
meinen Lieferantenbeziehungen?“
Je bessere Einkaufskonditionen Sie durch 
die Konzentration auf ausgewählte Lie-
feranten erzielen, desto größer wird Ihre 
Abhängigkeit von diesen Bezugsquellen. 
Damit wächst bei einem Ausfall die Ge-
fahr für Ihre eigene Produktion. Deshalb 
ist es entscheidend, ein effektives Risiko-
management aufzubauen, um wirtschaft-
liche Schwierigkeiten eines Lieferanten 
rechtzeitig zu erkennen. 

Mit dem D&B Frühwarnsystem werden 
Gefahren in Ihrer Lieferkette frühzeitig 
aufgedeckt. Es berücksichtigt beispiels-
weise Veränderungen im Zahlungsverhal-
ten Ihrer Geschäftspartner – oft ein erster 
Indikator für wirtschaftliche Probleme. 
Schon Monate bevor eine Insolvenz tat-
sächlich eintritt, lassen sich erste Alarm-
signale erkennen. Durch D&B werden 
Sie automatisch über solche kritischen 
Veränderungen informiert und können 
rechtzeitig reagieren. Das schließt auch 
Veränderungen bei Mutter- oder Tochter-
gesellschaften Ihrer Lieferanten ein. 

Kurz: �Sie können mögliche Lieferausfälle 
früher erkennen und Ihre Produktion 
sichern. 
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Erkennen, was wichtig ist. Gewinnen Sie den 
entscheidenden Wissensvorsprung für Ihren  
Geschäftserfolg: mit innovativen Lösungen, 
basierend auf der weltweit größten Datenbank. 
So reduzieren Sie das Risiko von Zahlungsaus-
fällen, nutzen Kundenpotenziale und optimieren 
Ihre Beschaffung. 

D&B Deutschland

Warum entscheiden sich Einkaufsleiter für  
D&B Supply Management Solutions? 

Um Einkaufsvolumen zu analysieren und Einspar-˚˚

potenziale zu erkennen. 

Um Beschaffungsmärkte zu analysieren und welt-˚˚

weit Lieferanten zu finden. 

Um Lieferanten zu qualifizieren und Risiken zu ˚˚

erkennen. 
 

D&B D-U-N-S® Nummer –˚˚  Lieferanten  
eindeutig identifizieren  

D&B Family Tree –˚˚  Unternehmensverflech-
tungen nutzen 

D&B Global Reference Solution –˚˚  welt-
weite Einkaufsquellen erschließen  

D&B Supplier Portfolio Manager –˚˚   
Ausfallrisiken im eigenen Lieferanten-
stamm erkennen  

D&B Rating DBAI –˚˚  Stärken und Risiken bei 
Lieferanten erkennen 

D&B Score –˚˚  Lieferantenrisiko bewerten  

D&B Supply Spend Analysis –˚˚  Einspar-
potenziale erkennen  

Unique Partner Identification Key (UPIK) ˚˚

– auf Basis der D&B D-U-N-S® Nummer 
Unternehmen einheitlich und eindeutig 
identifizieren  

D&B Connect –˚˚  Lieferanteninformationen 
einfach in SAP-Systeme integrieren  

D&B Supplier Compliance Check –˚˚  sichern 
Sie den guten Ruf Ihres Unternehmens 
durch gesetzes- und regelkonformes 
Verhalten


